Martes Al

Company Brain.

Email, Drive, CRM, ERP. conversazioni, documenti.

EMAIL

+ CUSTOM DRIVE

CALENDARIO CRM

DOCUMENTI ERP

CHAT

Tutta la tua azienda in un solo cervello interrogabile.
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— 01 — IL PROBLEMA
La conoscenza e frammentata
Vive sparsa in decine di strumenti che non si parlano tra loro.
Quando qualcuno se ne va, la sua conoscenza esce con |ul.
& [ D A
Email Chat Drive CRM
Gmail - Outlook WhatsApp - Slack - Teams Google Drive - SharePoint HubSpot - Salesforce
Decisioni sepolte nei thread. Risposte perse nei canali. File che nessuno ritrova. Note cliente legate a una persona.
0o B D A
ERP Calendario Documenti Le persone
SAP - TeamSystem - Zucchetti Google - Outlook Contratti - SOP - PDF I1 sapere nelle teste
Dati gestionali isolati. Contesto degliincontri perso. Scollegati dal lavoro quotidiano. Esce dalla porta con chi se ne va.

IL COSTO Tempo perso acercare, conoscenza che evapora, errori che siripetono.
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— 02 - IL PRODOTTO

03 / 10 - IL PRODOTTO

Tutto iInun solo posto. A cui puol chiedere.

| Company Brain collega tutti gli strumenti dell'azienda e ne
raccoglie il sapere in un unico posto. Poilo rende
interrogabile come una persona: chiedi a parole, anche
da telefono, e ottieni unarisposta con tanto di fonti.

Una sola fonte di verita, viva, che cresce a ogni email,
call e documento. E piu la usi, piu diventa preziosa.

LE TUE FONTI

EMAIL DRIVE CRM ERP CHAT DOCUMENTI

Company Brain

Tutto il contesto, in un solo cervello

\‘/

CI0O CHE NE OTTIENI

Risposte Agenti Al Decisioni

per tutto il team che lavorano per te basate sui fatti
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— 03 — COME E FATTO IL COMPANY BRAIN

Cinque livelli. Un asset che cresce.

4 & 4 4 &

01 02 03 04 05

Contesto Dati Sapere Automazione Crescita

Chi sei, cosa vendi, chi sono i tuoi Fatturato, metriche, CRM, Articoli, call, riunioni, decisioni: Report, email, follow-up, Dashboard e analisi: il Brain
clienti, la tua strategia. Le gestionale: il business diventa niente si perde, tutto siaccumula.  preventivi: il lavoro ripetitivo si diventa la postazione dei nuovi

fondamenta. interrogabile. automatizza. progetti.
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— 04 — IL CONTESTO ABILITA GLI AGENTI

Conosce l'azienda. Poi agisce.

Ambra riatrivazione LEAD

LA BASE Ricontattai clienti fermi su WhatsApp ed email, con il contesto giusto, in meno diun
Tutto il contesto minuto.

SOPRA CI ATTACCHI Prisma cestione operatIva

Agenti Al Legge chat, mail e call, ne estrae i compiti e li assegna. Rendiconta le ore da sola.

Quando il Brain conosce clienti, prodotti, processi e voce dell'azienda, Ci

attacchi sopra agenti Al che usano quel contesto per lavorare al posto

tuo. Giain produzione su clientireali. non prototipi. Trova nuovi clienti e scrive le emaill a freddo sul contesto dell'azienda, senza bruciare |l
dominio.

Brina ACQUISIZIONE CLIENTI
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— 05 — ACCESSO E GOVERNANCE

Una sola fonte. Vista per ruolo.

06 / 10 - ACCESSO

| Brain contiene tutta lazienda, ma ogni persona vede solo cio che le compete. Come in unaziendareale: la
segretaria, il commerciale e il titolare non accedono alle stesse cose. Tre livelli.

LIVELLO 01 - PRIVATO

Solotu

Le tue note personali.

Es. ituoi appunti, le bozze, i promemoria. Nessun altro
li vede.

¢ Siusa parlando. Scrivio mandi un vocale come faresti a un collega. Niente

daimparare.

LIVELLO 02 - REPARTO

Il tuo team

Cio che il reparto condivide.

Es. il Sales vede i suoi deal e listini; le Risorse Umane |
sSuoi documenti.

LIVELLO 03 - AZIENDA

Tutti

La verita comune a tutta lI'azienda.

Es. brand voice, procedure, anagrafiche clienti. Visibili a
chiunque, secondo il ruolo.

¢ Tuttoreversibile. Sivede chiha cambiato cosa e si torna indietro in un clic.
Niente si perde.
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— 06 — SICUREZZA E COMPLIANCE

Suli tuoi requisiti.

Non c'e una sola strada. Scegliamo insieme dove ospitare il
Company Brain in base alle esigenze della tua azienda: compliance,
settore, dimensioni. Sono opzioni alternative, non obbligatorie.

SE I DATI RESTANO IN UE SE VUOI IL TUuO PERIMETRO SE USI GIA QUESTI CLOUD
VPS Europea AWS Azure - GCP
Tutto entro i confini dellUnione Europea. Nel tuo account cloud, sotto il tuo controllo. Sull'infrastruttura che la tua azienda ha gia.
( (
+ Un’istanzaisolata per ogni azienda. | tuoi dati separati da chiunque + Tracciato e reversibile. Ogni accesso e ogni modifica sono registrati.

altro.
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NOSTro team.

CHI SIAMO

Riccardo
Belli

Contarini
FOUNDER & CEO

Computer Engineer

Edoardo

Trovaioli

ACCOUNT
EXECUTIVE

Gestisce la
relazione con i
clienti e la strategia
Go-to-Market

Andrea
Belli

Contarini
CTO & CO-FOUNDER

Fisico specializzato
in Machine Learning

Tommaso
Mesiti

SENIOR SOFTWARE
ENGINEER

Product Manager -
Prisma - Ambra

Giovanni

Fiore

COMPUTER
ENGINEER

Sviluppo prodotti Al -

Prisma -Ambra

llaria

Pretolani
CFO

ex Arthur Andersen -
exBT

Luca

Tam

COMPUTER
ENGINEER

Sviluppo di Soluzioni
Al Custom

Paolo
Pagliarini

COMPUTER
ENGINEER

Sviluppo di Soluzioni

Al Custom

08 / 10 - TEAM

Mauro

Pretolani
ADVISOR

exBain - P&G -
TLcom Capital -
Fondo Italiano
d’Investimento -
Harvard graduate

Filippo
Bartoletti

SOFTWARE
ENGINEER

Sviluppo prodotti Al -
Prisma - Ambra



- CLIENTI
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— 06 — TRACK RECORD

Sel in buona compagnia.

Alcune delle realta che si sono affidate a noi.
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— 08 — PARLIAMONE

Diventaunazienda
Al-first.

o5+ + 450+

Aziende gia trasformate Progetti Al completati Persone formate dal vivo
EMATL SITO SOCIAL
contact@martes-ai.com martes-ai.com YouTube ~20kiscritti

Linkedin ~15k followers


mailto:contact@martes-ai.com
https://martes-ai.com/
https://www.youtube.com/@riccardobellicontarini/videos
https://www.linkedin.com/in/riccardobellicontarini/

